FEGE

BUSINESS DEVELOPER

www.fege.fr

Vous étes un homme ou une femme
de réseaux qui sait créer du lien
avec ses clients?

ALORS REJOIGNEZ-NOUS !

Vous serez rattaché(e) au Directeur Commercial et vos
‘ principales missions seront les suivantes:
' * Prospecter activement de nouveaux clients et marchés

=% . Développer et fidéliser un portefeuille existant

= * Assurer une présence terrain réguliere

‘ * Représenter l'entreprise lors de salons et événements
professionnels

* Comprendre les besoins clients en lien avec les équipes
techniques

* Participer a la définition des cahiers des charges

~* Proposer des solutions sur mesure, réalistes et
performantes

* Elaborer des offres commerciales

. * Piloter les négociations jusqu’a la signature

| » Assurer le suivi des affaires jusqu’a la livraison

|« Réaliser une veille marché et concurrentielle active

| » Assurer un reporting régulier auprés de la direction

A PROPOS

FEGE, appartient au GROUPE DUGUIT qui compte
environ 130 salariés sur 4 sites différents dont
DUGUIT TECHNOLOGIES et BEDI.

FEGE officie dans lingénierie et la fabrication de
lignes de conditionnement robotisées pour nos
clients de marques connues et prestigieuses
dans les secteurs de lagro-alimentaire, vins
effervescents, boissons, Pet Food, produits
stérilisés et produits d’hygiene.

Pour postuler, envoyer votre CV a I'adresse suivante :

cv@duguit.com
@ Suivez-nous sur LinkedIn
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